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Apercu des .
ivrables

Un bref survol de leurs
aspects clés




Table avec hauteur et inclinaison ajustable
Légeére et facile a transporter

Utilisable a l'extérieur

Durable, solide et stable

Facile a utiliser

Minimum d’effort physique pour opérer

Superficie raisonnable







Les métriques Unité Valeurs marginales Valeurs idéales

Cout $ <50

Poids kg <b

Taille m?2 > 0,30

Hauteur m 0,35-0,80

Capacité de poids kg

Interval d'inclinaison 2
angle

Fiabilité %

Durée de vie an

Efficacité %




... . Etude de faisabilité- - - - -
Concept d'inclinaison ameélioré

Con cept Jinclnaison




Concept d'inclinaison ameélioré
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Economique
|

Social
|

Environnemental

.......Modele d’'affaires et économique - - - - - - .

Partenaires 7”
clés -—

-Fournisseurs de
matériaux nécessaires

-Magasin de vente de
produits utilitaires

Activités "Q
clés o o

-Marketing stratégique de
notre produit

-Viser un marché clé a
forte demande

Ressources
clés

-Equipement et matériaux
-Ressources humains
-Compétences et savoir
faire

Proposition oy A

de valeur
—

-Fournir un produit
répondant aux besoins de
personnes a mobilité
réduite

-Support et réponse aux
besoins de la clientéle
-Accessibilité et
communication facile et
efficace avec les clients

Relation avec
les clients

A
-Mettre en confiance et
fidéliser le client
-Service a la clientéle
simple a I'écoute et a la
portée

Canaux de rn
distribution \/‘

- Service de livraison -Equipe
de vente en magasin
-Remboursements et offre
de garanties

Segments de
la clientéle

-Marché de masse
-Individus/entreprises
-Clientele recherchée
selon leur 4ge/besoin
-Start-ups

-Grandes entreprises
-Industries spécifiques

Structure
des coiits

-Achat des matiéres premiéres et fabrication/développement du

produit
-Employés

-Marketing frais de livraisons et déplacements

Sources des
revenus

-Les revenus proviennent de la vente du produit

Coiits social et
environnemental

-Pollution a cause de la fabrication notamment la découpe

laser

-Utilisation des ressources naturelles

Avantages social et
environnemental

-Utiliser des matériaux recyclables




Rapport d’Economie

Profit de vente Cout des Profit Brut Frais Profit
produits d’exploitation d’exploitation

1 (500 unités x 100$) = | (500 x 65$) = | $17 500 $113 500 -$96 000
$50 000 $32 500

2 (2500 unités x 100$)= | (2500 x 65$) = | $87 500 $154 250 -$66 750
$250 000 $162 500

3 (6000 unités x 100$)= | (6000 x 65$) = | $ 210 000 $280 000 $30 000
$600 000 $390 000

Total aprés 3 années EEYEYAEL
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Combinaison des
sous-systémes apreés

analyse
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Evaluer le concept de
hauteur

He
Physique

Faible fidélité

Bois, Métal, Ecrou,

Charniéres, Vis

2

Poser les objets requis
et vérifier que la table
supporte le poids

Evaluer le concept de
portabilité

Physique
Moyenne fidélité

Bois, Métal, Ecrou,

Charniéres, Vis

Vérifier que la table
soit compacte et
facile a transporter

Améliorer le 2e prototype

Physique
Moyenne fidélité

Bois, Métal, Ecrou,

Charniéres, Vis

Evaluer les
ameéliorations

Faire des modifications si
nécessaire

Physique
Bonne fidélité

Bois, Métal, Ecrou,

Charniéres, Vis

Vérifier que les
modifications
fonctionnent

Derniéres améliorations
pour le produit final

Physique
Trés bonne
fidélité

Bois, Métal, Ecrou,

Charniéres, Vis

Derniers essais de
tous les
sous-systémes




LivrableD et F

Prototype physique de
moyenne fidélité




Depuis le
livrable D...

Ajustement des
mesures, ajout de
composantes et
ameélioration des
sous-systemes

Modeéle de CAO sur Onshape

A

4

A Y
/




Plan initial de notre projet

NO Tache Durée Responsable
Septembre Octobre Novembre Décembre
1 Contrat d’équipe x| x Tous les membres
2 Besoins, énoncé de probleéme X Tous les membres
3 Conception préliminaire X Tous les membres
4 Conception détaillée, prototype 1 X Ken et Taha
5 Présentation progrés du projet x| x| x Tous les membres
6 Prototype 2 x| x| x Taha et Walid
7 Modéle d’affaires x| x| x| x Tous les membres
8 Produit final x| x| x Ken, Taha et Gabriele
9 Présentation journée du design et évaluation x| xx Tous les membres
10 Vidéo et manuel d’utilisation x| x| x Tous les membres
11 Présentation finale x| x Tous les membres
Risques | Retard dans les livrables clés

Légenge

X représente une semaine B représente un événement clé
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fpreuves et o
difficultés

Les obstacles auxquels
nous Nous sommes butés




. Travailler sous pression
Gestion

du
temps

Matériel a choisir

Adaptabilité

Résolution de problémes
Budget P

Réglage de la hauteur maximale et
de I'inclinaison




Prototype Final
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Démonstration

Témoigner du
fonctionnement du
prototype!

https://www.youtube.com/
watch?v=XvdN _1ZesMM



https://www.youtube.com/watch?v=XvdN_1ZesMM
https://www.youtube.com/watch?v=XvdN_1ZesMM

Merci!

CREDITS: This presentation template was
created by Slidesgo, including icons by Flaticon,
and infographics & images by Freepik.
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